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IL PATRIMONIO DELLE FAMIGLIE ITALIANE

oltre 4 milioni di clienti  
si affidano ai consulenti 

finanziari

La quota di risparmio delle
famiglie affidata ai consulenti
finanziari rappresenta circa il 16%
del sistema finanziario nazionale

Fonte: Assoreti 2018
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I COMPORTAMENTI DELLE FAMIGLIE ITALIANE NELLE SCELTE FINANZIARIE

 Quasi un terzo degli investitori beneficia di raccomandazioni personalizzate

ai sensi MiFID, mentre i restanti ricevono consulenza passiva o generica.

 Rimane residuale la consulenza «indipendente», riferita a un’ampia gamma

di prodotti e remunerata esclusivamente dal cliente (7% degli investitori).

 Prevalgono la consulenza ristretta (riferita a un insieme limitato di

strumenti finanziari generalmente emessi dallo stesso istituto di credito che

eroga consulenza) e quella avanzata (applicata a un insieme più ampio di

strumenti finanziari e con una valutazione periodica dell’adeguatezza

dell’investimento).
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 Nella scelta del consulente contano la fiducia e l’intermediario di

riferimento (rispettivamente, 35% e 34%), in minor misura le competenze

(19%).

 Capacità relazionali ed empatiche sono le abilità che più frequentemente gli

investitori ricercano nel consulente dopo le buone performance

(rispettivamente, 29% e 35% dei casi; 29%).

 Rispetto ai costi del servizio, il 45% degli investitori non sa come venga

remunerato il proprio consulente, il 37% crede che il servizio sia gratuito.

 Tra i fruitori del servizio di consulenza solo il 20% si dichiara propenso a

remunerare il professionista. Il dato sale al 43% tra gli investitori assistiti da

consulenza personalizzata MiFID.

I COMPORTAMENTI DELLE FAMIGLIE ITALIANE NELLE SCELTE FINANZIARIE
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CONSULENZA E INTERMEDIAZIONE

Il consulente finanziario è l’unico professionista
che può offrire consulenza e concretizzare soluzioni.

Soluzioni

Monitoraggio
impegnarsi alla «vicinanza» costante e operativa, affiancando il
risparmiatore per il raggiungimento dei suoi obiettivi

condividere soluzioni, promuovendo e collocando strumenti e servizi
finanziari

Consulenza offrire consulenza in materia di pianificazione patrimoniale

In sintesi:
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LO SCENARIO DELLA CATEGORIA
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LE DONNE E LA CONSULENZA FINANZIARIA

Su 55.861 iscritti all’Albo, le donne sono il 21%.

Il 2017 conferma i segnali di cambiamento e crescita con riferimento alla presenza delle donne
nella professione di consulente finanziario.
Fonte: OCF (giugno 2018)
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I GIOVANI E LA CONSULENZA FINANZIARIA

Quella del consulente finanziario è una professione in grande crescita e molto adatta ai giovani
perché è:

 stimolante

 dinamica

 innovativa

 supportata da indispensabili strumenti informatici

 emergente

 con prospettive future «fuori dal comune»

Offre uno straordinario sbocco di attività dopo gli studi.

È per questo che siamo qui oggi!
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ANASF E I GIOVANI

 tirocinio curriculare nei piani di studio in

collaborazione con i dipartimenti universitari sul

territorio, ai sensi delle leggi vigenti, quale porta di

accesso alla professione;

 creazione di un percorso di laurea e introduzione di un

praticantato professionale.

ANASF, associazione di categoria dei consulenti finanziari abilitati, è particolarmente attenta ai

giovani, come confermato dal X Congresso Nazionale di Perugia, dove sono state approvate alcune

proposte per favorire il Ricambio generazionale e l’ingresso dei giovani nella Professione di CF


