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Risponde Francesco Priore all'indirizzo priore.studio@virgilio.it
Startipper e decane della conzulenza inanziarz, Prore ha fendate 'Anasf

& corlibulo 4l fondazone dell'Alua, Dovenle Lnlvarsilano, aulite g cosilenls
di cofmunicaziona & marketing finanzizno [ stato dirstiore ratketing della rete

di Banea Fincce o memrbra:del Cda di Consultinvest Sim:

LA CULTURA RESTA IL MIGLIOR INVESTIMENTO E L'AVIDITA E LA VERA ALLEATA DEI TRUFFATORI
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Prof Priore,

mi sono laureata con lei qualche anno fa

al I'errara e oggi sono soddistatta defla
posizione prolessionale raggiunta. Sono
sposata e ho un figho di un anno: suo padre
ed 10, potendolo fare, vogliamo risparmiare
e mveslire per consentire a nostro figlo una
certa tranquillita in futuro. Qual é il miglior

investimento che possiamo Lare?

Carla B.

entile Carla,
G ha letto can piacere Iz belle nuove che mi scrivi: complimenti! | mi-

glior investimento & sempre la cultura. Mi spiego meglio: la cultura
& un patrimonio inalienahile, va certamente curato come tutti i patrimoni,
ma € I'unico che garantisca, se coltivato, una rendita permanente. La
cultura non & solo quella accademica: un modo parsonale per definirla &
acqulsire la capacita di usare le proprie conoscenze e competenze per
realizzare, tra le varie possibilita, I'oggetto dei propri interessi a regola
t'arte. Gli Investimenti che farete devano poter consentire a vostro figlio
di frequentare quella scucla in Italia o all’estero che gli consentira di fare
beng e professionalmente 'attivita per cui & portato. Vi clto dus esempi
reali. |l figlio di un mio collega non aveva alcuna passione per gli studi
tradizionali ma era attrattc dall'arte del lavorare il legna. Il padre, con
notevoli sacrifici, gli fece frequentare la Scuola del Restauro di Firenze:
ora il restauratore & un professionista apprezzato e affermato. Un altro
taso pit recente & sempre di un ragazzo senza una gran passione per |
libri e viceversa con una gran passione per la cucina, Dopo ripetuti ten-
tativi di fargli frequentare |e scuole tradizionali, | genitori gli hanno fatto
frequentare la Scuola Internazionale di cucina di Colorno, Si & diplomatoa,
ha fatto la gavetta nei ristoranti milanesl, ara & Capo brigata dei secandi
in un impartantissimo albergo in montagna. E determinante che al mo-
mento oppartuno vestra figlic abhia la possibilita di scegliere se andare
alla Bocconi, al Mit di Boston o a Colarno, con il vostro appeggio non solo
economico. Il miglior investimento & certamente un piano di accumulo,
un accantonamento mensile, passibilmente con versamenti aggluntivi nel
mementi in cui il mercato flette, a quindici annl nen conosce investimento
migliore. Quale Pac scegliere? Ve lo consigliera il vostro cf.
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Carissimo Francesco,

e di pochi giorni fa la notizia dell arresto
del broker M.B. in Indonesia.
L'ennesimo caso. Mi e ti chiedo, sai
perché gueste persone si lanno truflare
cosi facilmente, mentre con allrettanta

facilita dittidano di un consulenie

finanziario?
Grazie

Benedetto I

arissimo Benedetto,
itengo che storicamente le truffe piccale o grandi siano sempre av-

venute. Le piccole non fannao notizia, mentre le grandi si. Il tuo quesito
& un altro. [l mio punto di vista in merito & una delle tante spiegazioni ipotiz-
zabili. Alla base ¢'e sempre |'avidita, il non accontentarsi di quello che tutti
possono ricavare dal narmali investimentt disponibili sul mercato. L'avidita,
che si direhbe inglustificata per Individul che hanno ampie disponibilita,
& un aspetto della personalita assolutamente celato ma molto diffuso. Si
possono distinguere due categorie: gli avidi presuntuesi e quelli in mala-
fede. | primi, di fronte ad un’offerta di rendimenti fuori mercato, hanno la
presunzione che gli competano perché sono ricchi e noti; sulla loro faccia
il truffatore legge la disponibilita a farsi abhindolare. | secondi, invece, su-
hodorandolo vanno a fondo per capire se ¢'g qualcosa di losco: il truffatore
nega ad arte, lascia intendere qualcosa, crea un’atmosfera di complicita,
¢ fatta. Quello che sta per essere truffato capisce benissima che I'affare &
losco, ma & convinto che lul condividera i frutt! perché é complice.
Quest’ulima non & un’ipotesi personale ma proviene dall’esperienza di
Scotland Yard, Le persene dl cui parliamo in genere non sono interessate
ad un professionista, a un cf che nen gli propone un “affare”, che cerca
di capire gli obietthvi d'Investimenta, la disponibilita al rischio, e tutti gli
aliri elementi che consentona dl fare una proposta su misura, Non sono
interessate ad un professionista che inoltre illustra al cliente la necessita
di investire a medio e lungo termine, il rapporto tra rischio e rendimento,
Questi argomenti risultano noios!! Facciamocene una ragione, ¢'e chi pre-
ferisce un “santone” ad un bravo medico: di esempi se ne possona fare
tanti, ma |'avidita, spesso accompagnata dalla furbizia, € una caratteristica
inestirpabile.
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