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PROFESSIONE CONSULENTE
Risponde Francesco Priore all'indirizzo priore.studioCsvirgiilo.if
Startipper e ciecarict della consulenza thanziarirt. Prore ha tondat I Angaf
Li ce), 'trii -alla fUrüJ=izionN dHIrAIM, Doc.HnlE Lr l:ario, autoiee co iwulenle
ci c rr n u-ai,i r.e m2erkEnire t'iaerÉrari^~ L stat- ciu r7re misti-tesaci salta rste
di Banca Fnacc c membro del Cda di ConsulUnvcst Sin

LA CULTURA RESTA IL MIGLIOR INVESTIMENTO E L'AVIDITÀ È LA VERA ALLEATA DEI TRUFFATORI

GG GG
»vi: Priore, Carissimo Ftancesco,

mi sono laureata con lei qualche anno fa è di pochi 87olnr fa la notizia dell'arresto

alTerrara e oggi  sono soddisfatta della del brokerMIA in Indone.sia.

posizione professionale raggiunta. Sono L'ennesimo caso. Mi e ti chiedo, sai

sposata e ho un figlio di un anno • suo padre perché queste _ persone si fanno truffare

ed io, potendolo frie, ;amo iispa»niare così fácilmente, mentir con alhettania

e  per coiLsentírc a uostro figlio una facilità diffidano di un consulentete

certa trariquillítà in Muro. Qual è il miglior littanziario:'

íiir e.stínlerrto clielxssiauio fair.' Grazie

Carla B. Benedetto T:

G
entile Carla, arissimo Benedetto,
ho letto can piacere le belle nuove che mi scrivi: complimenti! II mi- tengo che storicamente le truffe piccole o grandi siano sempre av-
glior investimento è sempre la cultura, Mi spiego meglio: la cultura venute, Le piccole non fanno notizia, mentre le grandi sì. Il tuo quesito

è un patrimonio inalienabile, va certamente curato come tutti i patrimoni, è un altro. Il mio punto di vista in merito e una delle tante spiegazioni ipotiz-
ma è l'unico che garantisca, se coltivato, una rendita permanente. La zabili. Alla base c'è sempre l'avidità, 'II non accontentarsi di quello che tutti
cultura non è solo quella accademica' un modo personale per definirla è possono ricavare dai normali investimenti disponibili sul mercato, L'avidità,
acquisire la capacità di usare le proprie conoscenze e competenze per che si direbbe ingiustificata per Individui che hanno ampie disponibilità,
realizzare, tra le varie possibilità, l'oggetto dei propri interessi a regola è un aspetto della personalità assolutamente celato ma molto diffuso. Si
d'arte. Gli Investimenti che farete devono poter consentire a vostro figlio possono distinguere due categorie: gli avidi presuntuosi e quelli in mala-
dl frequentare quella scuola in Italia o all'estera che gli consentirà di fare fede, I primi, di fronte ad un'offerta di rendimenti fuori mercato, hanno la
bene e professionalmente l'attività per cui e portata. VI cito due esempi presunzione che gli competano perché sono ricchi e noti; sulla loro faccia
reali. Il figlio dl un mio collega non aveva alcuna passione per gli studi II truffatore legge la disponibilità a farsi abbindolare, I secondi, Invece, su.
tradizionali ma era attratto dall'arte del lavorare il legno, Il padre, con bodorandolo vanno a fondo per capire se c'è qualcosa di losco: il truffatore
notevoli sacrifici, gli fece frequentare la Scuola del Restauro di Firenze: nega ad arte, lascia intendere qualcosa, crea un'atmosfera dl complicità,
ora il restauratore è un professionista apprezzato e affermato. Un altro è fatta. Quello che sta per essere truffato capisce benissimo che l'affare è
caso più recente è sempre di un ragazzo senza una gran passione per i losco, ma e convinto che lui condividerà i frutti perché è complice.
libri e viceversa con una gran passione per la cucina, Dopo ripetuti ten- Quest'ultima non è un'ipotesi personale ma proviene dall'esperienza di
tativi dl fargli frequentare le scuole tradizionali, i genitori gli hanno fatto Scotland Yari]. Le persone di cui parliamo in genere non sono interessate
frequentare la Scuola Internazionale di cucina di Colorito, Si è diplomato, ad un professionista, a un cf che non gli propone un "affare", che cerca
ha fatto la gavetta nei ristoranti milanesi, ara è Capo brigata dei secondi di capire gli obiettivi d'Investimento, la disponibilità al rischio, e tutti gli
in un importantissimo albergo in montagna. E determinante che al mo- altri elementi che consentono dl fare una proposta su misura Non sono
mento opportuno vostra figlia abbia la possibilità di scegliere se andare interessate ad un professionista che inoltre illustra al cliente la necessità
alla Bocconi, al Mit di Boston o a Colorito, con il vostro appoggio non solo di investire a medio e lungo termine, il rapporto tra rischio e rendimento,
economico. Il miglior investimento è certamente un piano di accumulo, Questi argomenti risultano noiosi! Facciamocene una ragione, c'è chi pre-
un accantonamento mensile, possibilmente con versamenti aggiuntivi nei ferisce un "santone" ad un bravo medico: di esempi se ne possono fare
momenti in cui il mercato flette, a quindici anni non conosco investimento tanti, ma l'avidità, spesso accompagnata dalla furbizia, è una caratteristica
migliore. Quale Pac scegliere? Ve lo consiglierà il vostro cf. inestirpabile,
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